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Offene Seminare 2010

Seminartitel Termine Preis €
zzgl. MwSt.

Seminarort: Germering bei München Weitere Seminarthemen auf Anfrage !

490,-

490,-

Überzeugend reden - eine Kunst die
Sie lernen können!

Aufbauseminar für interpersonelle
Gesprächsführung

2

Tage

700,-Herausfordernde Ziele fokussieren
und erreichen

27. - 28. Januar2

2 07. - 08. Juli

24. - 25. Februar2

2 20. - 21. Oktober
700,-

22. - 23. März
2 14. - 15. Juli
2 16. - 17. August
2

2 05. - 06. Juli

2

Kompaktkurs für professionelles
Telefonverhalten 300,-

300,-
1

19. Januar

1 13. Juli

1 20. Januar

1

14. Juli

Selbstmanagement

Berufliche und persönliche
Zielplanung

Projektmanagement in der
praktischen Anwendung

Ihre Rolle als Projektleiter kompetent
erfüllen

Kommunikation

Rhetorik I - Frei und sicher
sprechen

Rhetorik II - Wirkungsvoll
kommunizieren

Schwierige Telefonate konstruktiv
führen

Telefontraining

Effizient und freundlich
telefonieren

Beschwerden am Telefon
souverän meistern

08. - 09. November

10. - 11. November

400,-

700,-

Das Chancenpotential von Konflikten
nutzen

Coachingtraining für Führungskräfte

1

300,-Praxis-Know how für Verkäufer
22. Februar1

1 12. Oktober

12. - 13. April2

2 22. - 23. November
700,-

11. März

1 17. November

2 01. - 02. Februar

2 18. - 19. Oktober

Pädagogische Anleitung zum
effizienten Schulen und Unterweisen

4.000,-

1.500,-

3

Modul 1
08. - 11. März

3

Modul 1
06. - 09. September

4
Modul 2

04. - 07. Oktober

3 03. - 05. Mai

Professionell verkaufen

Strategisches
Kundenmanagement

Kundenportfolios erfolgreich
managen.
Für Einsteiger und Fortgeschrittene

Konflikte als Chance

Der Chef als Coach

Die Zusatzqualifikation als Trainer
erwerben

Trainertraining für
Multiplikatoren

Schulungen interessant
gestalten,
Grundkurs

Verkaufstraining

Mitarbeiterführung

Train the Trainer
15. - 17. März

13. - 15. September
1.500,-

4

4

4

Modul 2
19. - 22. April

29. Nov - 01. Dez3

Die Kompetenzen des
Gruppenmoderators

Erfahrungs-, Meinungs- und
Ideenvielfalt in Gruppenmeetings
erfassen und nutzen


