Seminarkalender 2010, 1. Halbjahr Team Schuster

- Selbstmanagement |:| Kommunikation - Telefontraining Cnnsulting

- Verkaufstraining |:| Mitarbeiterfiihrung - Train the Trainer Beratung - Training - Coaching
KW Januar KW Februar KW Marz KW April KW Mai KW Juni
1/Fr |Neujahr 1 M.O Der Chef als Coach 1 M.O 1|Do 1/Sa |maifeiertag 1 Di.
2 Sa 2 Di 2|Di 2|Fr |Karfreitag 2| Mi
3 So 3|Mi 3|Mi 3 Sa 3| Do |Fronleichnam
4/Mo 4/Do 4|Do 4|So |ostern 4|Fr
5|Di 5/Fr 5/ Fr 5/ Mo |ostermontag 5 Sa
6 Mi |HL. 3 Konige 6 Sa 6 Sa 6| Di 6/Do 6 So
7|Do 7 So 7 7| Mi 7|Fr 7/Mo
8|Fr 8/ Mo 8/Do 8 Sa 8|Di
9 Sa 9(Di 9|Fr 9 So 9| Mi
10 So 10| Mi 10/Mo 10(Do
11 /Mo 11(Do Konflikte a. Chance 11/Di 11/Fr
12|Di 12| Fr Strategisches 12\ Mi 12|Sa
13| Mi 13/Sa i Kundenmanagement 13 /Do |chr. Himmerfahrt 13/So
14|Do 14|So 14|Fr 14|Mo
15 Fr 15(Mo 15 Sa 15|Di
16 Sa 16/ Di 16 So 16| Mi
17 So 17/ Mi 17|Mo 17(Do
18|/Mo 18(Do 18|Di 18|Fr
19 Di Eff. u. freundl. telefonieren 19/ Fr 19/ Mi 19 Sa
20 Mi Beschwerden a. Telefon 20/Sa 20/Do 20/So
21|Do 21 So 21|Fr 21/Mo
22|Fr 22| Mo |Professionell verkaufen 22| MO | Rhetorik | - Frei und sicher 22 Sa 22|Di
23 Sa '23pi | 23|Di sprechen 23|Fr 23|S0 |pfingstsonntag 23|Mi
24 So 24|Mi | Projektmanagement . d. 24| Mi 24 Sa 24 Mo | Pfingstmontag 24/Do
25 /Mo 25|Do | praktischen Anwendung 25/Do 25 So 25| Di 25/ Fr
26|Di 26| Fr 26/Mo 26 | Mi 26 Sa
27|Mi | Berufiiche und personliche 27 Sa 27 Sa 27|Di 27/Do 27 So
28|Do Zielplanung 28/So 28 So 28|Mi 28|Fr 28/ Mo
29|Fr 29|Mo 29/Do 29 Sa 29|Di
30 Sa 30| Di 30|Fr 30 So 30| Mi
31 So 31 Mi 31/Mo




Seminarkalender 2010, 2. Halbjahr Team Schuster
- Selbstmanagement |:| Kommunikation - Telefontraining cuns“-lting

- Verkaufstraining |:| Mitarbeiterfihrung - Train the Trainer Beratung - Training - Coaching
KW Juli KW August KW September KW Oktober KW November KW Dezember

1/Do 1/So 1|Mi 1|{Fr 1/ Mo |Allerheiligen

2|Fr 2(Mo 2|Do 2 Sa 2|Di 2|Do

3 Sa 3|Di 3/ Fr Tag d. D. Einheit 3/ Mi 3|Fr

4/So 4|Mi 4/Sa 4|Do 4/Sa

5|Mo | Rhetorik Il - Wirkungsvoll 5/Do 5 So 5/Fr 5 So

6/Di kommunizieren 6 Fr 6 Sa 6/ Mo

7|Mi | Berufliche und personliche 7 Sa 7 So 7|Di

8/Do Zielplanung 8 So 8| Mo | Rhetorik | - Frei und sicher] 8|Mi

9|Fr 9(Mo 9|Di sprechen 9(Do

10 Sa 10(Di 10| Mi | Rhetorik It - Wirkungsvoll 10|Fr

11 So 11|Mi 11 Do kommunizieren 11 Sa

12/ Mo 12/ Do Professionell verkaufen 12 Fr 12/So

13 Di Eff. u. freundl. telefonieren 13|Fr 13 Sa 13({Mo

1A - coric - RS 14/Sa 14|Do 14 So 14/|Di

15|D0 |Frei und sicher sprechen 15|S0 |Maria Himmelfahrt 15|Fr 15|Mo 15|Mi

16|Fr 16| MO | Rhetorik I - Frei und sicher 16 Sa 16 |Di 16|/Do

17 Sa 17| Di sprechen 17|So 17 Mi Konflikte als Chance 17|Fr

18 So 18|Mi 18/ Mo 18/Do 18 Sa

< Der Chef als Coach

19/Mo 19/Do 19 Di 19|Fr 19 So

20|Di 20|Fr 20|Mi | Projektmanagementi. d. 20 Sa 20/Mo

21/ Mi 21 Sa praktischen Anwendung So 21/Di

22/Do 22 So 22 |Fr 22|Mo Strategisches 22|Mi

23 Fr 23 MO 23 Sa Kundenmanagement 23 DO

24 Sa 24|Di 24 So 24|Mi 24|Fr |Heiligabend
25 So 25|Mi 25/Mo 25/Do 25|Sa |1. Weihnachtsfeiertag
26/Mo 26/Do 26|Di 26|Fr 26 S0 |2. Weihnachtsfeiertag
27|Di 27 |Fr 27| Mi 27 Sa 27|Mo

28|Mi 28 Sa 28|Do 28 So 28|Di

29/Do 29/So 29|Fr 29| Mi

30|Fr 30/Mo 30 Sa 30|Do
31 Sa 31/Di 31 So 31|Fr






